MOGUCNOSTI ZA DIREKTNO FINANCIRANJE 1Z
EUROPSKIH FONDOVA 2026.

Zagreb | 27.02.2026. | 10:45 — 15:00

10:30 — 10:45 | Registracija
10:45 — 11:00 | Pozdravni govori i keynote

Predstavnik organizatora

Predstavnik Ministarstva regionalnoga razvoja i fondova Europske unije
Keynote: Karlo Ressler, zastupnik u Europski parlament

Gost iz Bruxellesa: Ivan Delibasi¢, lobist, Hydrogen Europe

Gost iz Luxemburga: Ivana Maletié, Europski revizorski sud (tbc)

Keynote tema:
,»Mogu li JLS snaznije koristiti direktne programe kojima izravno upravlja Europska komisija?”

TEMATSKI BLOK I (11:00 - 12:00)

Direktno ili nacionalno financiranje — nova strateska prilika za JLS

Fokus: Razumijevanje razlika i strateskih prednosti direktnih programa za gradove i opcine raspisane na razini
EU-a

Kljuéna pitanja:

I. Koja je razlika izmedu nacionalnog i direktnog plasmana EU sredstava — administrativno, financijski i
strateski?

2. Kako se prijaviti na direktne programe, a kako na nacionalne pozive!?

Kako smanijiti ojacati timove i kadrove za pripremu programa i povecati Sanse za uspjeh?

4. Kako male opc¢ine mogu sudjelovati — partnerstva, konzorciji i razvojne agencije?

w

12:00 — 12:30 | Pauza za kavu & networking

TEMATSKI BLOK II (12:30 - 13:30)

Kljucni direktni EU programi za gradove i opéine, te komunalna drustva 2026.
Pregled konkretnih programa i budzeta relevantnih za JLS i komunalna drustva
Kljuéna pitanja:

I. Koji program financira koje tipove projekata (pametni gradovi, OIE, mobilnost, Al, participacija
gradana, obrazovanije)?

2. Kako JLS mogu postati ,,pilot podrucja” za inovacije u klimatskim i energetskim rjesenjima?

3. Mogu li se financirati strategije (SUMP, klimatski planovi, digitalne strategije) — ne samo
infrastruktura?

4. Kako kombinirati viSe programa za dugoroénu razvojnu strategiju grada/opcine?



TEMATSKI BLOK 11 (13:30 - 14:30)

Lobiranje i prisutnost u Bruxellesu - kako povedati stopu uspjesnosti i vidljivost

Prakti€ni i operativni dio, posebno zanimljiv stru¢nim sluzbama, procelnicima, gradonacelnicima i direktorima
komunalnih drustava.

Klju¢na pitanja:

Kako prona¢i medunarodne partnere i izgraditi kvalitetan konzorcij?

l.

2. Koje su najcesce pogreske JLS u prijavama na direktne pozive!

3. Kako pripremiti projekt koji zadovoljava kriterije Europske komisije?

4. Kako organizacijski pripremiti grad/opcinu za kontinuirano povlacenije sredstava?
Dodatno:

e Uloga lobiranja i prisutnosti u Bruxellesu
¢ Jacanje administrativnih kapaciteta
e Dugorocna strategija EU financiranja za mandatno razdoblje

14:30 — 15:00 | Zakljucci i preporuke



